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お問合せ
セミナー運営事務局
技研商事インターナショナル株式会社

お知らせいただいた方の個人情報は、技研商事インターナショナル株式会社がセミナー案内、製品紹介に利用させていただきます。お客様ご自身の個人情報に関する照会や、訂正、追加または
削除については、お客様ご本人から別途ご連絡いただく事により、合理的な期間および範囲で対応させていただきます。
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名古屋市東区主税町2‐30 地下鉄高岳駅より徒歩10分
※お車でのご来場はご遠慮ください。

30名

消費者ライフスタイルの多様化に対応するマーケティング手法は一層高度に
なってきています。今回は、売上予測とジオデモ分析がテーマです。

売上予測精度向上には、高度な統計解析の知識と経験が必要不可欠です。従来
の分析ツールでは実現しなかった「誰でも簡単に高度な統計解析を実現できる
ツール」をご紹介します。

また、エリアをプロファイリングすることによって、成功事例を横展開するな
どの、ジオデモにおける市場分析の事例をご紹介します。

http://www.giken.co.jp/datainsights/seminar/ の申し込みフォームにご入力下さい。

本用紙の下記申込欄にご記入いただき、03 -3506 -1807 （FAX)まで送信して下さい。

下記申込欄の情報をご記入の上、datainsights@giken.co.jp まで送信して下さい。

■弊社HPから

■FAXから

■電子メールから
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SiteAnalyzer פֿ

売上・客数・客単価などの店舗需要を予測することは、新規出店、既存店舗の

スクラップ＆ビルドに有効です。店舗需要を予測するためには、基礎的な統計解

析の知識が必要不可欠になってきます。

第1部では、統計解析の知識がなくても、簡単に需要予測を実現することがで

きる“SiteAnalyzer ”をご紹介します。

また、店舗重要予測の精度向上をさせる為には、国勢調査データだけではなく、

商業特性、富裕特性、居住者のライフスタイルなど様々な要素が必要となってき

ます。エリアの様々な特性を分析するための統計データもご紹介します。
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エリアの居住者特性や富裕特性をプロファイリングすることによって、同一の

ポテンシャルを持つエリアに対して成功事例を横展開し、費用対効果のよい販促

エリアの策定を行います。エリアプロファイリングにおける市場分析の事例をご

紹介します。

また、多様化する消費行動を捉えるためのライフスタイル分析を、店舗戦略・

販促戦略の策定に活かすには、分析結果をエリアに落とし込む必要があります。

ネットリサーチデータとジオデモプロファイリングデータを融合したライフスタ

イル別消費行動を町丁目等の小地域単位で分析し、自社の潜在顧客を地図上に可

視化する手法と事例もご紹介します。

東京支店 TEL:03 -3506 -1800( 代表)

千代田区霞が関3-5-1 霞が関IHFビル4F

http://www.giken.co.jp/

大阪営業所 TEL:06 -6227 -4660( 代表)

大阪市中央区瓦町4-5-9 井門瓦町ビル4F
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本社 TEL:052 -972 -6544( 代表)

名古屋市東区主税町2-30 GSIビル
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